Miedzynarodowy Instytut
l Szkolen Specjalistycznych

Nowoczesny wykonawca w zamoéwieniach publicznych - jak Al i analiza konkurencji zwiekszaja
skutecznosc¢ ofertowania. Praktyczne szkolenie pokazujace, jak taczy¢ wiedze prawna z narzedziami
cyfrowymi w procesie przetargowym.

Data rozpoczecia ' Data zakonczenia Miejsce
2026-10-12 2026-10-13 Warszawa 1690.00 zt
2026-10-12 2026-10-13 Szkolenie online 1590.00 zt
2026-12-17 2026-12-18 Gdansk 1690.00 zt
2026-12-17 2026-12-18 Szkolenie online 1590.00 zt
2027-02-04 2027-02-05 Warszawa 1690.00 zt
2027-02-04 2027-02-05 Szkolenie online 1590.00 zt
2027-04-05 2027-04-06 Szkolenie online 1590.00 zt
2027-04-05 2027-04-06 Katowice 1690.00 zt

Grupa docelowa:

Szkolenie skierowane jest do:

1. Przedstawicieli firm prywatnych startujgcych w przetargach publicznych: wtascicieli firm, menedzerdw sprzedazy, specjalistow
ds. ofert i zamoéwien publicznych, doradcédw biznesowych.

2. Pracownikéw instytucji publicznych: oséb przygotowujacych i oceniajacych oferty, zamawiajacych, cztonkéw komisji
przetargowych.

3. Konsultantéw, prawnikéw i doradcéw, ktdrzy wspierajg klientdw w procesach przetargowych i chcg poznac cyfrowe narzedzia
wspomagajgce ich prace.

Cel szkolenia:

1. Pokazanie, jak skutecznie tgczy¢ znajomosc¢ przepiséw Prawa zamdwien publicznych z wykorzystaniem narzedzi cyfrowych i
sztucznej inteligenciji.

2. Rozwijanie kompetencji analitycznych w zakresie badania rynku i konkurencji w postepowaniach przetargowych.

3. Nauczenie uczestnikdw praktycznego stosowania narzedzi Al (np. ChatGPT, Copilot, Gemini, narzedzia do analizy danych) w
tworzeniu, analizie i optymalizacji ofert.

4. Wskazanie sposobéw automatyzacji i usprawnienia proceséw ofertowych - od wyszukiwania ogtoszen po przygotowanie
dokumentacji przetargowe;j.

5. Ugruntowanie wiedzy o aktualnych trendach cyfrowych w zamdéwieniach publicznych i budowanie przewagi konkurencyjnej
dzieki innowacjom.

Korzysci dla uczestnikéw:
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. Poznanie nowoczesnych metod pozyskiwania i analizy informacji o przetargach, konkurencji i trendach rynkowych.

. Umiejetnos¢ wykorzystywania narzedzi Al do tworzenia tresci ofertowych, streszczen, analiz ryzyka i strategii komunikacji.

. Wiedza o tym, jak unika¢ btedéw formalnych i poprawiac¢ jakos¢ ofert przy wsparciu narzedzi automatyzujgcych.

. Zwiekszenie skutecznosci w wygrywaniu przetargéw dzieki lepszemu dopasowaniu ofert do wymagan zamawiajacego.

. Umiejetnos¢ pracy z danymi przetargowymi i ich interpretacji w kontekscie decyzji biznesowych.

. Rozwiniecie praktycznych kompetencji w zakresie cyberbezpieczenstwa i ochrony danych w procesach zaméwieniowych online.

Metodologia:

Zajecia sg prowadzone metodg opartg na aktywizacji uczestnikdw poprzez dyskusje na forum grupy, studia przypadkéow,

mi

ni-wyktady z omoéwieniem przyktaddéw z zycia i prezentacja multimedialng. Przedmiotem zaje¢ sg realne trudnosci

uwzgledniajace specyfike danej branzy oraz potrzeby i mozliwosci oséb bioracych udziat w warsztatach. Uczestnicy ucza sie

po

przez doswiadczenie i maja mozliwos¢ konsultacji indywidualnych. Nauka poprzez kreatywnos$¢, elastycznos¢ i osobiste

doswiadczenia jest najskuteczniejsza forma zdobywania nowych umiejetnosci.

Dbamy o to aby szkolenia otwarte byty dopasowane do oczekiwan oraz stylu pracy uczestnikéw. Dzieki udziatowi w takim szkoleniu
uczestnicy osiggajg oczekiwany przez pracodawce poziom kompetencji i umiejetnosci.

DLACZEGO WARTO UCZESTNICZYC W SZKOLENIU ORGANIZOWANYM PRZEZ IIST?

- kompetentny wyktadowca - praktyk;

- ciekawa forma prowadzenia zaje¢;

- mozliwos¢ skorzystania z indywidualnych konsultacji po szkoleniu;

- udziat w szkoleniach otwartych to duzo wiecej niz poddanie sie procesowi szkoleniowemu - to niepowtarzalna mozliwos¢ wymiany
doswiadczen z ciekawymi, nierzadko inspirujgcymi ludzmi a takze asumpt do nawigzania nowych, owocnych kontaktéw
zawodowych.

Program szkolenia:

DZIEN 1
Cyfrowy wymiar zaméwien publicznych i analiza konkurencji

=

. Wprowadzenie do nowoczesnego podejscia do ofertowania - jak zmienia sie rola wykonawcy w erze cyfrowe;.

2. Przeglad aktualnych zmian w Prawie zamdwien publicznych - aspekty wptywajace na przygotowanie oferty.
3. Digitalizacja proceséw przetargowych: e-Zamdwienia, BZP, TED, miniPortal - omdwienie zrédet danych i mozliwosci analizy.
4. Analiza rynku i konkurencji w praktyce - jak pozyskiwac i interpretowad dane o przetargach, ofertach i wykonawcach.
5. Wykorzystanie narzedzi do monitoringu przetargéw (np. Pressinfo, OpenNexus, SmartBidding, Al-based alerts).
6. Praktyczne ¢wiczenia: wyszukiwanie postepowan i analiza konkurencji z wykorzystaniem danych publicznych.
7. Wprowadzenie do narzedzi sztucznej inteligencji w zamoéwieniach publicznych - przeglad mozliwosci.
8. Praktyczne zastosowania Al w analizie dokumentacji przetargowe;.
9. Tworzenie streszczeh SIWZ / SWZ.
10. Identyfikacja kluczowych wymagan.
11. Analiza kryteriéw oceny ofert.
12. Budowanie strategii ofertowej w oparciu o dane: jak podejmowac decyzje o udziale w postepowaniu.
13. Case study: analiza przyktadowego przetargu z wykorzystaniem narzedzi Al i analizy konkurencji.
DZIEN 2
Al w praktyce ofertowania i automatyzacja procesow
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. Jak wykorzysta¢ Al w przygotowaniu tresci ofert: opisy przedmiotu zaméwienia, uzasadnienia, referencje, oswiadczenia.
. Tworzenie i edycja dokumentacji ofertowej przy wsparciu narzedzi Al - zasady efektywnej komunikacji cztowiek - Al.

. Jak zachowa¢ zgodnos¢ z przepisami i unikng¢ btedéw przy korzystaniu z Al - aspekty prawne i etyczne.

. Automatyzacja procesu ofertowania - planowanie zadan, generowanie checklist, integracja z systemami CRM.

. Wykorzystanie Al do oceny ryzyka i prognozowania wynikéw przetargéw.

. Praktyczne ¢wiczenia.
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. Generowanie fragmentéw ofert i pism przy pomocy Al.

. Analiza punktacji i symulacja oceny oferty.

. Automatyczne poréwnywanie kryteriéw konkurentéw.

10. Narzedzia wspierajace komunikacje i wspdtprace w zespole ofertowym - rozwigzania Al do zarzadzania projektami
przetargowymi.

11. Bezpieczenstwo danych i poufnos¢ w kontekscie Al i zamdwien publicznych.

12. Podsumowanie warsztatéw.

13. Mapa narzedzi cyfrowych dla wykonawcy.

14. Indywidualny plan wdrozenia Al w proces ofertowy.

15. Omowienie najczestszych btedéw i najlepszych praktyk.

16. Sesja Q&A i konsultacje indywidualne - analiza przypadkéw uczestnikéw.

O 00

Informacje organizacyjne:

Szkolenie stacjonarne
Harmonogram zajec

. szkolenie trwa 2 dni (16h)

- zajecia odbywaja sie w godzinach 10.00-18.00 pierwszego dnia oraz 09.00- 17.00 drugiego dnia
- ze wzgledu na warsztatowg forme szkolenia maksymalna liczba uczestnikéw to 15 oséb

- w programie szkolenia przewidziane sg 2 przerwy kawowe oraz 2-daniowy obiad

Dzien |

G0dz.10:00 - rozpoczecie szkolenia
G0dz.12:00 - przerwa kawowa
G0dz.14.00 - przerwa obiadowa
G0dz.16.00 - przerwa kawowa
G0dz.18:00 - zakohczenie szkolenia

Dzien Il

G0dz.09:00 - rozpoczecie szkolenia
G0dz.11:00 - przerwa kawowa
G0dz.13.00 - przerwa obiadowa
G0dz.15.00 - przerwa kawowa
G0dz.17:00 - zakohczenie szkolenia

Szkolenie on-line
Harmonogram zajec

- szkolenie trwa 2 dni (tacznie 12h) i mozesz w nim uczestniczy¢ z dowolnego miejsca dotaczajgc do wirtualnego pokoju
konferencyjnego wykorzystujgc urzgdzenie z dostepem do internetu
- zajecia odbywaja sie w godzinach 08.30-14.30 kazdego dnia wedtug harmonogramu

Dzien |

Godz. 08.30 - 10.00 - szkolenie
Godz. 10.00 - 10.15 - przerwa
Godz. 10.15 - 11.40 - szkolenie
Godz. 11.40 - 12.00 - przerwa
Godz. 12.00 - 13.00 - szkolenie
Godz. 13.00 - 13.15 - przerwa
Godz. 13.15 - 14.30 - szkolenie

Dzien Il

Godz. 08.30 - 10.00 - szkolenie
Godz. 10.00 - 10.15 - przerwa
Godz. 10.15 - 11.40 - szkolenie
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Godz. 11.40 - 12.00 - przerwa
Godz. 12.00 - 13.00 - szkolenie
Godz. 13.00 - 13.15 - przerwa
Godz. 13.15 - 14.30 - szkolenie

Dostep do wirtualnego pokoju konferencyjnego zostanie przestany na adres e-mail Uczestnika szkolenia na 7 dni przed terminem
jego rozpoczecia.

Wymagania techniczne: Komputer, smartfon lub tablet podfaczony do internetu z predkoscia tacza od 512 KB/sek.

Inwestycja:

Szkolenie stacjonarne
1690.00 zt netto (+23% VAT)

Dla jednostek budzetowych finansujacych udziat w szkoleniu w minimum 70% lub w catosci ze Srodkéw publicznych stawka
podatku VAT = zw.

Cena zawiera:

- uczestnictwo w szkoleniu,

- materiaty dydaktyczne [autorski podrecznik Uczestnika szkolenia, materiaty dodatkowe wykorzystywane podczas warsztatéw
praktycznych]

- materiaty piSmiennicze [notatnik, dtugopis]

- dyplom potwierdzajacy ukonczenie szkolenia

- konsultacje poszkoleniowe

- kazdy z Uczestnikéw otrzyma indywidualng karte rabatowa upowazniajacg do 10% znizki na wszystkie kolejne szkolenia otwarte
organizowane przez Miedzynarodowy Instytut Szkoleh Specjalistycznych [IST

- oraz serwisy kawowe i obiadowe (nie obejmuje noclegu).

Cena szkolenia wraz z zakwaterowaniem:

- Cena szkolenia dla 1 osoby wraz zakwaterowaniem na 1 dobe w pokoju 1-osobowym ze $niadaniem i kolacjg: 2240 zt netto
(+23% Vat)

- Cena szkolenia dla 1 osoby wraz zakwaterowaniem na 1 dobe w pokoju 2-osobowym ze $niadaniem i kolacja: 2120 zt netto
(+23% Vat)

Szkolenie on-line
1590.00 zt netto (+23% VAT)

Dla jednostek budzetowych finansujacych udziat w szkoleniu w minimum 70% lub w catosci ze Srodkéw publicznych stawka
podatku VAT = zw.

Cena zawiera:

. uczestnictwo w szkoleniu on-line,

- materiaty szkoleniowe w wers;ji elektronicznej,

- renomowany certyfikat potwierdzajacy ukonczenie szkolenia (w wersji elektronicznej lub papierowej),

- konsultacje poszkoleniowe

- 10% znizki na wszystkie kolejne szkolenia otwarte i on-line organizowane przez Miedzynarodowy Instytut Szkoleh
Specjalistycznych IIST.
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Aby zgtosi¢ che¢ uczestnictwa w szkoleniu organizowanym przez Miedzynarodowy Instytut Szkoleh Specjalistycznych IIST nalezy
wypetni¢ formularz zgtoszenia, a nastepnie po jego uzupetnieniu odestaé faksem (61 666 15 66) lub mailem (biuro@iist.pl) albo
wypetni¢ formularz zgtoszenia online. Na podstawie przestanych informacji skontaktujemy sie z Panstwem, aby potwierdzi¢
Panstwa uczestnictwo w wybranym wydarzeniu oraz przekaza¢ pozostate informacje organizacyjne.

Kontakt:

KONTAKT Z ORGANIZATOREM

Miedzynarodowy Instytut
' Szkolen Specjalistycznych

JesteSmy do Panstwa dyspozycji od poniedziatku do pigtku w godzinach 8.00-16.00.
Miedzynarodowy Instytut Szkolen Specjalistycznych IIST

ul. Wyspianskiego 14/37

60-750 Poznan

tel.(61) 307 01 49

fax. (61) 666 15 66

e-mail biuro@iist.pl

www.iist.pl

Zachecamy do wspétpracy z Miedzynarodowym Instytutem Szkolen Specjalistycznych IIST, poniewaz:

- dazymy do spetnienia wszystkich potrzeb naszych Klientéw w zakresie najwyzszych standardéw szkoleniowych;

- oferujemy niedrogie i autorskie szkolenia, dostarczane przez profesjonalnych treneréw;

- realizujemy szkolenia w kameralnych grupach aby zagwarantowac Panstwu mozliwo$¢ zdobycia cennej i praktycznej wiedzy na
podstawie interesujgcych warsztatéw i ¢wiczen;

- nieustannie ulepszamy sprawdzone metody dydaktyczne podnoszacych jakos¢ oferowanych ustug;

- podczas szkolen wprowadzamy motywujgcg atmosfere gwarantujgca osigganie wysokich wynikéw;

- uczestnikom naszych warsztatéw i seminariéw oferujemy profesjonalne doradztwo oraz bezptatne konsultacje poszkoleniowe.

Miedzynarodowy Instytut Szkolen Specjalistycznych IIST i

ul. Wyspianskiego 14/37, 60-750 Poznanh b3 b3
ll tel. 61/3070149 fax. 61/6661566
biuro@iist.pl, NIP 777-315-06-27

www.iist.pl x
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http://www.szkoleniaiist.com.pl/formularz-zgloszenia

